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DESDE LA AUTENTICIDAD

El marketing educativo estda cambiando.
Las familias ya no buscan discursos perfectos, sino instituciones
auténticas, coherentes y humanas.

A quién esta dirigido?

e Directoresy Rectores

e Equipos de admisionesy retencion

e Coordinadores de marketing y desarrollo institucional

o Lideres educativos interesados en mejorar la atracciony

retencion de estudiantes



https://us06web.zoom.us/meeting/register/movPZzKCRjCmcWYhoyxe4Q#/registration
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El Bootcamp de Marketing Educativo es un programa
gratuito de 10 master classes disenado para ayudarte a
transformar tu estrategia, comunicacién y gestion desde una
perspectiva mas auténtica, sostenible y alineada con tu
propodsito institucional.

Cada martes y jueves, durante 1 hora, exploraremos un pilar

clave del marketing educativo moderno, desde la estrategia

hasta la retencidn, pasando por la comunicacion, el pricing y
la gestion de crisis.



https://us06web.zoom.us/meeting/register/movPZzKCRjCmcWYhoyxe4Q#/registration

.QUE APRENDERAS?

Construir una estrategia integral

Comunicar con autenticidad.

Conectar emocionalmente.

Fijar metas y medir lo que realmente importa.
Organizar tu equipo.

Disenar procesos para crecer.

Aprovechar el marketing digital con proposito.

Gestionar crisis en redes sociales.
Fortalecer la reputacion institucional.
Fidelizar a las familias desde la experiencia.
Generar confianza y construir comunidad.

*Cupo limitado™


https://us06web.zoom.us/meeting/register/movPZzKCRjCmcWYhoyxe4Q#/registration

%:?ENDA ] ?}:l:

MASTER CLASSES

Noviembre - 7 Secretos “Del Plan a la Accion: Estrategia integral de marketing” -
Noviembre - Autenticidad que atrae: Diferenciacion y comunicacion honesta -
Diciembre - Del sueno a la métrica: Metas, KPIs y evaluacion de resultados -
Diciembre - Organiza para crecer: Modelo de gestion y estructura de marketing -
Enero - Digitalizate: Estrategias de marketing digital educativo -

Enero - Del interes a la matricula: Journey del prospecto y conversion -
Enero - De la visita al si - Experiencia del aspirante y guion de visita -

Enero - Estrategia comercial educativa: Precio, promocion y valor percibido -
Enero - Cuando todo cambia: Manejo de crisis y reputacion institucional -
Enero - Mas alla de la matricula: Retencion y fidelizacion de la comunidad -

HORARIO: 06:00 pm (CDMX)
PLATAFORMA: En vivo por Zoom

*Cupo limitado*


https://us06web.zoom.us/meeting/register/movPZzKCRjCmcWYhoyxe4Q#/registration

